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——
ézemé lyes pénz@

Istvan: Sziasztok! Ujra itt vagyunk a Case Solvers-t8l, ebben
a videbsorozatban a pénziugyekrdl fogunk beszélgetni.
A Mézga csaldddal mar talalkoztatok; most arra gondoltunk,
hogy a pénziigyeket a legfiatalabb csalddtagon, Aladaron ke-
resztil fogjuk bemutatni nektek.

Jocd: Olyan pénziigyi témdkrdl fogunk beszélni, amik a vald
életben is hasznosithatdak. Egyébként nem kell megijedni,
a pénziigyeket sokat tulmisztifikdljdk: valdjédban “csak” egy
kis logika és matek kell hozza.

Réka: Ebben a videbdban a személyes pénziigyekrél lesz szd, ké-
s6bb pedig azt nézzik meg, mi tdrténik, ha valaki vallalko-
zast indit: hogy mikdédnek a cégek pénzigyei. No de, eldszodr
nézzik a személyes pénziigyeket.

Istvan: Aladarnak alapvetden kétfajta pénze lehet: készpénze
(kacsint) és szamlapénze. Tegyuk fel, hogy az utdbbi iddében
Aladar sokat hallott a pénzlgyi tudatossagrdél, meg egyéb-
ként is tisztédban szeretne lenni azzal, hogy mennyi pénze
van. Szdéval felirja, mennyi pénzt kapott husvétra: a szi-
leité6l 6000 Ft-ot, Hufndgel Pistitdl pedig 15 dolléart, ami
koriilbeltil 5000 Ft.

Jochd: Igen am, de kd1ltdtt is: az bcskapiacon vett egy régi ra-
diét 4000 Ft-ért, és Blokinek is vett kutyatdpot 1000 Ft-
ért.

Réka: Majusban m&s Ujabb bevétele nem volt, de az eldz8 hdnap-
bél maradd pénzt természetesen ekkor is elkdlthette... és
kol tott, is be 'ONEESSIEN)

Istvan: Ezeket is &sszeirtuk. Nézziink meg a példa kedvéért
még egy hdbénapot: vasarolt egy sorsjegyet 500 Ft-ért, ami-
vel 2000-et nyert. Az iskola biiféjében tobbszor is vasarolt
1500 Ft értékben.

JocO:\Habsszegezzuk a tételeket kijom, hegyAladarnak 13
Ft bevétele volt ebben a negyedévben, és ebbdél 10000 Fisot
koltott el. Tehdt ha az elején lUres volt a zsebe, akkor a
negyedév végére 3000 Ft-ja van, ennyi az eredménye.



Ft Aprilis Majus Janius

Bevételek 11000 0 2000
6000 2000
5000

Kiadasok 5000 4500 500
4000 4500 500
1000 1500

Eredmény 6000 -4500 1500

Réka: Itt az ideje nevén nevezni a gyereket: az elmult par
percben Aladar eredménykimutatdsat esimdttuk—meg allitot-
tuk Ossze. Eredménykimutatédsnak hivjuk, amikor o6sszegyljt-
Jjik egy személy (vagy cég) Osszes bevételét, majd levonjuk
a kiadésokat.

Istvan: Igen, és ez most nagyon egyszerinek tilinhet, onnantdl vi-
szont mar izgalmas, ha belegondoltok egy vallalat életébe:
ott sokkal tobb pénzmozgids torténik egy adott hdénapban. Ezzel
szemben mar Aladarndl is tudjuk csoportositani a pénzmozgaso-
kat. Ahogy latjatok, a kiadasok kozott voltak Etel/ital jel-
leglek, Elektronikai és Egyéb kategbdbriaba sorolhatdk.

Ft Aprilis Majus Janius
Bevételek 11000 0 2000
Rokonoktol 6000

Baratoktdl 5000 2000
Kiadasok 5000 4500 500

Elektronikai 4000
Etel/ital 1000 4500 500
Egyéb 1500

Eredmény 6000 -4500 1500




Jochd: A bevételeket is lehet csoportositani példaul aszerint,
hogy milyen forrédsbdél érkeztek: a csalddtdl vagy azon ki-
vilrédl. Kész 1s, ez mar egy feliesértékd teljes értékd
eredménykimutatids. Erre alapozva Aladar tud tervezni is:
példaul, hogy kb. mennyi kiadasa lesz jové hdénapban. Ugye
latszik is, hogy bajban lesz, pénzforrds utdn kell néznie.

Réka: Leleményes a fiu és meggydzi MZ/X-et, hogy kiildjén neki
fénypostan egy nagyobb &sszeget.. (csettint) A pénz meg is

jott - bar az ablakiivegezésre rogtén kdlteni kell beldle :)

Istvan: MZ/X egy jétanédcsot adott: ne a parnahuzatban tartsa a
pénzét.

Joch: Nem sokkal ezutdn Aladar utdnanéz, milyen lehetdségei
vannak. Ha bemegy a bankba (vagy altalanosabban egy pénz-
igyi szolgaltatdhoz, mert ide tartoznak a bankokon kiviil
még masfajta szervezetek is), akkor hasonld termékeket 1lat:

— Bankszamla és bankkartya
— Megtakaritas

— Befektetés

— Hitelek

— Biztositasok

Réka: A bankban Aladarnak azt is elmondjék, hogy legeldszdr
egy bankszédmladra lesz sziilksége. Emlékeztek: a készpénz mel-
lett ez a masik fajta pénz, amivel rendelkezhet valaki.
Ahhoz, hogy tudja hasznadlni a bankszémlé&jat, Aladar be is
rakja az MZ/X-t81l kapott pémazt Osszeget. Ezt most mar el-
éri, és a bankkartyadjadval - mert ilyet is adnak a bankszam-
la mellé - tud készpénzt felvenni ATM-bd1l, vagy a boltban
tud kozvetleniil kartyaval fizetni.

Istvan: Egyébként a didkok kedvezd feltételekkel nyithatnak
szamlat, ez elég j6 dolog. Példaul a szlileidnek egyszertlbb,
ha minden hénapban csak &t kell utalni egy bizonyos Osz-
szeget, mint készpénzzel bénazni. A bankkirtyas fizetés ra-
adasul elég kényelmes, és én szeretem azt is, hogy online
gyorsan tudom csekkolni, mire is koltottem mostandban. Mar
csak néhdny helyen nem lehetséges a bankkartyéas fizetés,
példéaul siliblifékben. Ilyenkor meg fel lehet venni kész-
pénzt egy ATM-b61.

Joch: Visszatérve, Aladart nem olyan fabdl faragtédk, hogy roég-
ton elverje a pénzt. Ahogy én ismerem, utdnanézne a megtaka-



ritadsoknak és a befektetési lehetdségeknek. Egyszdval annak,
hogyan tudnd tovédbb gyarapitani a hirtelen jott vagyonat.

Réka: A megtakaritési szamla olyan, mint egy bankszamla, amirdél
nem kolthetsz. Azért cserébe, hogy ezen a szamlan parkolod a
pénzed, kapsz egy kis kamatot a banktdél. A banknak azért éri
meg kamatot adni, mert a sokak altal nédla tartott pénzdsz-
szegeket egyben kezelheti, példaul kiadhatja hitelnek - amin
elég sokat keres. Szdbdéval ezért kap Aladar kamatot a megtaka-
ritadsai utédn. A kamat (és az eredeti megtakaritdsi Osszeg is)
késdébb elkolthetd, de onnantdél nem kamatozik tovabb

Istvan: Az eggyel mendbb megoldds a pénz gyarapitadsara a be-
fektetés. Itt arra kell gondolni, hogy Aladar tobb hébénapra
vagy akar évre lemond a pénzérdl, és atadja a banknak vagy
mas pénzigyi szolgadltatdnak, példaul egy Gn. alapkezeldnek.
Cserébe ez a pénzigyil szolgdltatd hozamot fizet Aladarnak.
Mivel ez egy hosszabb téava dolog, nagyobb a kockazat is -
ugyanugy, ahogy a potencidlis nyereség.

Jocd: Egy tipikus befektetés a részvényvasarlds: ekkor szém-
lapénzen vesznek részvényeket, amiket késédbb Gjra el lehet
adni (j6 esetben magasabb &ron), kodzben pedig a részvény
utan lehet osztalékot kapni (ez olyasmi, mint a kamat).
Minél nagyobb a kockazat, anndl nagyobb a hozam, azaz az
eredmény; de annal kdénnyebb elvesziteni is a pénzinket.
Aladarnak perpill nincs sziiksége a fénypostéds pénzre - ki-
véve amibdél az ablakot megcsindltathatja -, ezért tgy dont,
hogy egy mérsékelten kockdzatos, kozéptavu befektetést in-
dit.

2. Vallalati pénzugyek - Becslés

Istvan: Robogunk tovabb a pénziigyes videdkkal. Ebben az epi-
zbdban a becslésrdl lesz szd. Tegylik fel, hogy Aladar olyan
J61 intézte banki igyleteit, hogy befektetései segitségével
szép Osszeget gyljtott Ossze, ezért két baratjaval egy piz-
z4z6 nyitasat fontolgatjédk. Nem egy 200 Ft / pizzaszeletes
helyet, nem is egy Jamie Olivert, hanem egy k&zépkategdri-
as, kényelmes, baridtsadgos pizzazdt.

Jocd: Mieldtt belevagnak, felhivjdk MZ/X-et, aki azt tandcsol-
ja, mindenképp szamoljanak utédna a dolognak, mert egy Uj
izlettel konnyld megborulni. Szdbdéval a sracok most szeretnék



valahogyan kiszé&molni, mekkora bevételre és kiadasra sza-
mithatnak a pizzdzdébdl. Segitslink nekik!

Réka: Mivel a jovérdl beszéliink, ezért az Osszegeket pontosan
kiszédmolni nem lehet, csak becsiilni: a becslés viszont meg-
lepben j6 eredményeket szokott hozni. Ugyanltgy, mint a sze-
mélyes pénzigyeknél, itt is vannak bevételek és kiadasok,
ezek kiilonbsége pedig az eredmény: ha az eredmény pozitiv,
akkor profitrél beszéliink, ha negativ, akkor veszteségrdl.
Nyilvan egy ilyen véallalkozas célja elkeriilni azt, hogy a
kiadadsok meghaladjidk a bevételeket, mert egy veszteséges
céget nem éri meg lizemeltetni.

Istvan: Kezdjiik a bevételek becslésével. Tegyiik fel, hogy egy
6ra alatt 10 vevd jon be a pizzédzdba. Ez azt jelentené,
hogy kb. 5 asztalra van sziikség, ami realis. Amikor pizza-
zbba megyek, adltaldban egy pizzadt rendelek és mellé wvatami
egy ditét: a kettd egyiitt mondjuk 1500 Ft. Ez egy szorzas
innen: 10 vendég jon be oéranként, mindenki koélt 1500 Ft-ot:
ez 6ranként 15000 Ft. Ha napi 8 6rat van nyitva a pizzéazd,
az 8 * 15000 Ft = 120 eFt bevétel naponta, szorozva 20 hét-
kbznappal, ez durvan 2,5 mFt bevétel havonta.

Jocd: Aladarék hétvégente inkdbb pihennének, ezért csak a hét-
koznapokkal szémolnak. Nem biztos, hogy ez a legjobb {izle-
ti doéntés, hiszen sokan pont hétvégén mennének pizzazni.. de
oké, ez az elsé vallalkozésuk :)

Réka: Es van egy masik bevételi &g is: a rendelés. Mit szélna-
tok, ha feltételeznénk, hogy az még egyszer ennyi bevételt
hoz? Az ilyen roviditések egy becslésbe beleférnek szerintem.

Istvan: Azzal mi legyen, hogy reggel kevesebben pizzaznak,
mint este? Tehdt, hogy a kereslet szezondlis. Igen, a sze-
zonalitds bejon, de az egyszerlség kedvéért feltételezhet-

Jjlik, hogy a 10 ember egy atlag: reggel lehet, hogy csak 8 ®
vevd van, este meg 12. Oké. ////(”‘\

Jocd: Még egy dolog: kiszamoltuk, hogy bején 2,5 mFt az ott
evé vendégektdl és még 2,5 millidé a kiszallitadsbdl. Ez a
brutté bevétel, tehadt benne van az AFA is. Ezt az AFA-t
Aladaréknak be kell fizetni az allamnak: 5 millidbdél kb. 4
marad nadluk. Tehdt a nettd arbevétel 4 mFt.

Réka: Nézziik a kiadasokat. Vannak fix kiadasok, pl. a bérleti
dij és a rezsi. Ezek azért fixek, mert a bérleti dijat meg



a rezsit akkor is ki kell fizetni, ha nem adnak el egyetlen
pizzat sem. Mézgdék a 7. keriileti Okdrcsiny utcéban lak-
nak: ezen a részen egy 70-80 négyzetméteres kis lizlethelyi-
ség bérleti dija az internet szerint... most nézem... olyan
200-250 eFt. Ez a hely koradbban is pizzazdé volt, szdval nem
kell ko6lteni kemencére és berendezésekre.

Jocd: J61 hangzik - miért 70-80 négyzetméterest néztél?

Réka: Csak mert azt mondtuk, hogy &tlagosan 10 f& lesz ott, &k
elférnek kényelmesen 50 négyzetméteren, és kell még 20-30
nm a konyhénak.

Jo6cd: Szuper.

Istvan: Milyen egyéb fix kiaddsok vannak még? Nézzik csak. Fi-
zetni kell a rezsit (&ram, viz stb.), ez mondjuk havi 50
eFt abbdél kiindulva, hogy egy kicsivel kisebb lakédsért én
mennyil rezsit fizetek.

Réka: A valtozé kiadasokra térve, nézzilkk meg a tényleges tevé-
kenység, a pizzaarusitadshoz kotéddd dolgokat. Meg kell venni
az alapanyagokat. Egyszer hallottam, hogy egy pizza eladési
arédnak csak a felébe keriilnek a hozzavaldk.

JocO: Azért, hogy ne érjen minket kellemetlen meglepetés, a
kiadasokat mindig egy kicsit fellil-, a bevételeket pedig
alulbecsiiljlik. Tegye ki akkor az alapanyagkodltség a bevé-
tel 60%-4t. Van sok egyéb koltség is: dobozokat kell venni
a kiszdllitott pizzakhoz, kolteni kell hirdetésekre stb. Ez
mondjuk még egy 20%-nyit elvisz a bevételbdl.

Istvan: J6, van még valami?

Joc6: Hm.. kiszallitdsra a csalddi autdét, a makrancos paripat
haszndlhatjédk, igy arra nem kell k&élteni. Munkaerdédre szin-
tén nem kell kolteni: Aladérék a nydron szabadidejiikben vi-
szik a pizzazdbdbt, és abban &dllapodtak meg, hogy a végén ha-
rom egyenld részre osztjadk a profitot.

Réka: Apropd, profit. Mennyi is az annyi (nhevet)?
Istvan: Volt havi nettdé 4 mFt Arbevételiik, és a kiadadsok min-

dent Osszeadva 300 eFt fix és 3.2 mFt valtozd kdltség. A
pizzazd profitja igy havi kb. 500 eFt. Ebbd6l még kell pl.



nyereségaddt fizetnitk, a végén kb. 400 eFt marad minden ho-

napban.

eFt Augusztus Feltételezések

Bevételek 4 000

Helyben fo- 2 000 | (10 vendég/6ra * 1500 Ft/ven-

gyasztéas dég * 8 é6ra * 20 nap) - AFA

Kiszallités 2 000 | Egyenld a Helyben fogyasztassal

Kiadasok 3 500

Bérleti dij 300 [ 70-80 nm-es iizlethelyiség

+ Rezsi

Alapanyagok 2 400 | A Bevételek ~60%-a

Egyéb valto- 800 [ A Bevételek ~20%-a

z6 kOltségek

Kiszallitas O | Mézgdék autdja ingyen hasznadl-
hato

Munkaerd 0| Az alapitdk maguk viszik a
pizzazdt, fizetést nem vesznek
fel

Adbzas eldt- 500

ti eredmény

Jocd: A bevételek magasabbak tehdt a kiadésokndl, ami jé hir.
Ez a becslés azonban azt is megmutatja, hogy nem sok profit
marad a vallalkozasban; és azt még bele sem vettiik, hogy a
pizzazd megnyitésakor kevesebb vendég lesz, mondjuk csak
nyadr végére fut fel a biznisz. Ez plusz egy ok, hogy érde-
mes lehet kicsit magasabb adron adni a pizzédkat, amikor meg-
volt a felfutas.

Réka: Ezt a folyamatot, tehdt amikor beldjiik egy eladésra ki-
ndlt termék arat, arazésnak nevezzilk. Az arazédsndl figyelem-
be kell venni, hogy mennyibe keriil a termék eldidllitésa,
mennyiért adjédk el a hasonld termékeket (mondjuk egy masik
pizzazd), és hogy mennyiért hajlanddak megvenni a vasarldk
az adott terméket.

Istvdn: Egy kis &remelés ezek alapjan beleférhet - nem kife-
jezetten draga még ez a pizzazd -, és ha Aladarék lelkese-
déssel csindljadk, a tucatpizzazdédkndl kicsivel magasabb ar
is mkdédhet. A szamok igy mar meggybzdbek Aladar-nak, ezért
megnyitjadk a Kobiki Pizzazdt.



Réka: Ami a becslés soran nagyon fontos, hogy ne riadjatok
vissza az ismeretlentél: a jovérdl beszélilnk és természe-
tes, hogy nincs mindenre adatotok. Jbézan paraszti ésszel
gondoljédtok végig a dolgokat: lesznek szamok, amiket alul-
becsiiltok, lesz, amit feliil, de a nap végén ezek egész jol
kiegyenlitik egymast és j6 lesz a becslésetek végeredménye.

3. Verseny és versenystratégiak, Marketing, In@

Istvan: Ujra itt vagyunk! Egész szépen megy az iizlet Aladar-

nak és bardtainak, amikor egyszer csak nyilik egy gyrosos a
sarkon. Mi torténik ekkor a pizzazdval? Mondhatnank, hogy
semmi, hiszen aki pizzat akar enni, az Ugyis hozzajuk megy
majd. Ez azonban nem igaz, hiszen az emberek 4ltaldban azt
az igényiiket akarjak kielégiteni, hogy éhesek, és erre a
pizza és a gyros is megfeleld.

Réka: Szakszéval azt mondjuk, hogy adott egy fix kereslet (ugyan-
annyi ember akart enni mint eddig), de a kinalati oldalra 0j
szerepld lépett be - a gyrosos. Ezt a helyzetet Ugy nevezziik,
hogy a pizzazdé a gyrosos versenytdrsa, hiszen versenyezni-
ik kell a véasarldkért. De hogyan tudjédk ezt megtenni? Ki kell
taldlni egy tervet, egy stratégiat, amivel jobbak lehetnek a
gyrososnadl és az emberek hozzdjuk mennek enni.

Joch: Toébb otlet is felmeriilhet. Aladar egyik tarsa mondjuk
bedobja, hogy csokkentsék az arakat. Ha 6k a legolcsdbbak,
az biztosan bevonz Uj embereket.

Istvan: Mar eleve nem volt nagyon magas a profit, ezért ez nem
a legjobb Ut. Stratégiai szempontbdl sem passzol, mert Ala-
dérék inkédbb kiemelkednének a tomegbdél: pontosabban azt
mondjuk, hogy megkiilonbodztetd stratégiat folytatnénak.

Réka: Van egy harmadik stratégiai opcid is, ezt fokuszalésnak
hivjak: ha pl. egy adett konkrét vevdi koér igényét szeret-
nék csak kielégiteni. Mondjuk a keriileti egyetemistédknak
akarndk a legjobb articsdbdkés pizzat adni, de ez taldn méar
Ctll gt

JocOd: Igen, maradjunk szerintem a megkiildnbdztetd stratégia-
ndl. Tehdt Aladarék sok vasarldt szeretnének azon keresz-
tiil, hogy kit@nnek a tdébbi kornyékbeli kajalda kozul.



Istvan: A vasarlék meggydzésének legalapvetd8bb mdédja a marke-
ting. Nézzik csak, milyen feliileteken tudjak hirdetni magu-
kat Aladérék. Elészdr is, a reklédm lehet online vagy offline.

Réka: Online kategdridba tartozik példaul a kézdsségi médiéan
vald hirdetés vagy a banner reklamok.

Jocd: A promdécid hagyomdnyosabb médja az ofifine hirdetés, ez
torténhet plakatokon, szdérdlapokkal, tévében, radidban vagy
ujsagban.

Istvan: A korabban megtanult opcids fa mddszerével értékelhet-
jlik ezeket a lehetdéségeket példaul aszerint, hogy mennyi-
re kéltséges, mennyi iddébe telik elkésziteni, és kb. mennyi
embert ériink el az adott hirdetéssel.

Réka: Ezeket atgondolva Aladarék szamara a facebookos hirdetés és
a gerillamarketing d&tszik tlnik a legjobb opcidbnak. Gerilla-
marketing lehetne pl. hogy ajandékot adnak a pizza mellé, vagy
szervezni egy flashmob eseményt, ahol ingyen pizzadt osztogat-
nak, ezzel is megismertetve az emberekkel a termékiiket.

Jochd: Mint minden tervnél, itt is sok mulik az implementdcién.
Egy flashmob eldétt példdul érdemes utdnanézni a jogi kérdé-
seknek: kitdél kell engedélyt kérni teriilethasznalatra.

Istvan: Ez egy esetprezentécidban technikailag annyit jelent,
hogy a javaslat részleteinél és az id&tervnél betesztek egy
“Tertilethasznédlati engedély kérése” pontot.

Réka: At kell még gondolni a pénziigyi hatteret is: egy ilyen,
kisebb koltséget meg lehet finanszirozni a korédbbi héna-
pok profitjadbdél. Persze eldétte becstljétek meg, mennyi ext-
ra bevétel szdrmazna egy ilyen akcidbdl, és a kdltségekhez
képest ez megéri-e. A kovetkezd videbdbban majd megnézzik,
honnan lehet finanszirozast taldlni, ha a vallalkozas sajat
pénze madr nem elég.

Jochd: Van még egy dolog, amit &t kell gondolni egy marketing
kampanynédl: azt, hogy mi is lesz az ilizenet. Az ires marke-
ting béna: meg kell mondani a célkdzdnségnek, hogy miért
Jjojjenek a Kobiki Pizzazdba.

Istvan: Példaul felhivhatnadk a figyelmet valamilyen ujitésra,
innovéacidéra. Ilyen volt par éve a vékonytésztas pizza, utéa-
na pedig a csdkkentett szénhidrdttartalmi Fitness pizza.



Réka: Aminek én személyesen tokre 6riilnék, mint innovéacid, az
az, ha jobb dobozokat hasznédlndnak a kiszallitasnal.

Jocd: Vagy még jobb mindségli alapanyagokat szerezzenek be, pl.
ne legyen szaradt a paradicsom... szdlhatndnak MZ/X-nek,
hogy kéne egy kis (rparadicsom (nhevet).

<’/ZT’;;;;;termékek és a vallalatfinanszirozas ;I;;;;Ei::>

Istvan: Itt vagyunk az utolsd pénziigyes videdval. Legutdbb ott
hagytuk abba, hogy Aladérék pizzdzdja marketing kampanyba
fogott és elkezdtek innovélni is. Nos, ez annyira bejott,
hogy Huffndgel Pisti &tszdélt, Kébanyan is jé lenne Urparadi-
csomos pizzat enni. Ezzel el is érkeztiink egy Gjabb dilem-
madhoz: hogyan ndvekedjen egy sikeres vallalkozéas.

Réka: Mar meg sem lepddtdk szerintem, hogy eld8htzzuk az opci-
6s fat. Aladéarék nyithatnak egy Gj boltot a 7. keriletben,
vagy akar mas keriiletekben is. Ezt ugy hivjuk, hogy marad-
janak a meglévé piacon (7. ker) vagy U]J piacra lépjenek be
(pl. 10. kerilet).

Joch: Ezek az opcidk tovébb bonthatdk: a meglévd termékkel
(pizza), vagy valami Gjjal nyomuljanak (pl. hamburgerezd).

Istvan: Szerintem egyébként érdemes lenne megmaradniuk a joél
bevadlt terméknél. Pizzdban mar elég joék, nem biztos, hogy
érdemes valtani burgerre.

Réka: 0Oké, és a piacokrdél mit gondoltok? Ha tényleg olyan jé a
pizzajuk, akkor miért ne vinnék el tobb keriiletbe is.

Joch: Persze, legyiink ambicibézusak. Akkor Uj pizzazdkrdl be-
szélink tobb keriiletben. Nyilvéan, itt az egyik akadaly a
pénziigyek lehetnek: az elsdé pizzdzd megnyitdsdndl nem vol-
tak beruhazédsok, mert a hely korédbban is pizzdzd volt. Az
0j itzleteknél azonban ez mdr nem feltétlen igaz: egy pizza-
z6 elinditdsahoz kell mondjuk 5 mFt a kemencére, eszkdzok-
re, buUtorokra.

Réka: Meg kellenek Gj alkalmazottak is, komolyabb IT rendszer,
hogy a sok kisz&llitédst koordinaljak..



Istvan: Igen, itt elég sok pénzrdl beszéliink, de ezen a ponton
tegylink egy lépést hatra és nézzik meg, hogyan is mikddnek
egy vallalkozas pénzligyei atap normal esetben.

Réka: Széval, egy vallalkozads is tartja és kezeli valahol a
pénzét. Ez a legtdbb esetben egy bankot jelent. A lakossagi
termékekhez hasonld termékek elérhetéek a vallalkozéasoknak
is: Egy cégnek is lehet bankszamlédja, megtakaritasi szamléa-
ja, vagy bankkdrtydja. Tud hitelt felvenni, hogy abbdl fi-
nanszirozza a ndvekedését.

Jocd: Ezen kiviil - mivel &ltaldban egy cég tdbb pénzt kezel,
mint egy maganszemély - a cégek tobb és komplexebb pénz-
Ugyi/ banki termék koézul tudnak vélasztani.

Istvan: Beszéljiink most arrdél, hogy milyen pénziigyl segitsé-
get tud a Kobiiki Pizzazd igénybe venni a terjeszkedéshez,
hiszen a sajat pénze madr nem elégséges. Tobb helyrél is Jjo6-
het a pénz: pl. baratokrdl, a kozdsségtdl vagy egy banktdl.
Ezek egy bizonyos sorrendben kovetkeznek egyméds utan, és
O0sszesitd néven finanszirozadsi 1lépcsdknek hivjak dSket:

Réka: Az elején minden vallalkozads oda szokott fordulni, ami
kénnyen elérheté: az ismerdsdokhoz. Ezt 3F-nek hivijak: Foun-
ders, Friends és Family. Az alapitdék és a bardtaik még elég
flatalok, nem nagyon van befektethetd pénziik. Es a Mézga
csalddnak szintén nincs annyi, hogy egy ilyen terjeszkedést
megfinanszirozzanak.

Joch: A kévetkezd finanszirozasi forras a kdzdsség, angolul
crowdfunding. Ilyenkor egy weboldalon (pl. A Kickstarteren)
meghirdetjiik a terviinket és ha tetszik a leendé vevéinknek,
akkor Osszedobjdk a sziikséges Osszeget. Kickstarteren tipi-
kusan a nagyon innovativ dolgokat lehet megfinansziroztatni,
egy pizzazdénak més lehetdség utédn kell néznie.

Istvan: Itt jonnek képbe a bankok. Ha egy vallalkozas mar bi-
zonyitott, a bankok szivesen beszallnak megfinanszirozni a
novekedést, hiszen nagyobb eséllyel visszakapjak a pénziiket
(és a kamatot), mint egy kezdd cég vagy startup esetén. A
bankhitel j6 megoldéds lehet a Koblkinek, meg tudnak nyitni
U] pizzazdbkat és a profitbhél szép lassan visszafizetik a hi-
telt és a kamatokat. Az elsd lépés, hogy Osszeadllitjak az
Uizleti terviket, ami olyasmi, mint a PowerPoint prezi, ami-
r61 kordbban beszéltiink. Ebben nagyon részletesen meg kell
mutatni, mire is hasznalndk a hitelt, mennyi eredményt ter-



melnének az 0j pizzdzdk és milyen lUtemben tudndk visszafi-
zetni a pénzt a banknak.

Réka: Es ha egy cég tényleg befut és nagy lesz, bejdnnek olyan
egzotikus finanszirozadsi médok mint a kockazati tdke vagy a
részvénykibocséatas.

Jocd: Ez viszont egy masik téma lesz: most megkdszdndm nektek
a figyelmet. Sok sikert a versenyzéshez és ne feledjétek: a
pénziigyektdl nem kell félni. Sziasztok!



